Заявка (бриф) на разработку Интернет-магазина (ИМ)

В стандартный пакет входят работы: проектирование, дизайн, верстка, настройка CMS или программирование, внутренняя SEO-оптимизация на уровне верстки и функционала, выгрузка на хостинг, вводная консультация по работе с CMS.

Выбранные пункты выделяйте полужирным или цветом, можно выделять несколько не противоречащих друг другу пунктов.

1. Домен и название ИМ 

а) Есть (напишите)

б) Сами зарегистрируем   

в) Нужно придумать и зарегистрировать

2. Хостинг (место, где будет находиться сайт)

а) Есть (укажите параметры, либо название и тарифный план)

б) Сами найдем    

в) Нужно организовать

3. Фирменный стиль (в соответствии с которым будет разрабатываться дизайн сайта)

а) Есть логотип

б) Есть логотип, элементы стиля (цвета, символы, граф. элементы, шрифты)

в) Есть руководство по использованию фирменного стиля

г) Ничего нет, нужно разработать

4. Дизайн сайта

а) Есть конкретные предпочтения и пожелания (напишите):

б) Не могу сказать, нужна консультация

4.1 Примеры ИМ, дизайн которых вы считаете

- удачным:

  1)

  2)

- не удачным:

  1)

  2)

5. Как будет загружаться информация на сайт

а) Импорт из 1С

б) Импорт из специализированной программы (укажите)

в) Импорт из файла (xls, xml)

г) Вручную через панель администрирования ИМ

6. Кто будет редактировать информацию на сайте

а) Специалист (не требуется упрощение системы администрирования)

б) Не специалист (система администрирования должна быть максимально простой)

7. Информация о заказах должна

а) Приходить на e-mail

б) Приходить на e-mail и сохраняться в базе на сайте, с возможностью редактирования

8. Система администрирования ИМ

а) Определенная (напишите какая)

б) Коробочная платная (Bitrix, NetCat, Amiro и т.п.) - дорогая, проверенная, со службой поддержки, с избыточным функционалом, не всегда быстродействующая, сложно переделать под конкретные не стандартные задачи, сложно ориентироваться не специалисту

в) Коробочная бесплатная (ShopScript и т.п.) - бесплатная, проверенная, с возможностью оперативно находить решения проблем при отсутствии первоначального разработчика, с избыточным функционалом,  сложно переделать под конкретные не стандартные задачи, сложно ориентироваться не специалисту

г) Самописная, созданная под конкретный перечень задач - легкая, содержащая в себе только необходимый функционал, возможность решить узкоспециализированный круг задач, присутствует определенная зависимость от разработчика, необходима тщательная проверка безопасности, при том что самописную систему сложнее взломать чем коробочную

д) Не могу сказать, нужна консультация

9. Варианты оплаты товаров покупателями

а) Наличные на руки курьеру

б) Банковский перевод для физ. лиц  (распечатка квитанции)

в) Почтовый перевод для физ. лиц или переводы Блиц, Контакт, Мигом, WesternUnion 

г) Наложный платеж в почтовом отделении для физ. лиц

д) Электронные платежные системы. Выберите: Яндекс.Деньги, Webmoney, RBK Money, WebCreds, MoneyMail, PayPal

е) Банковские карты (Visa, MasterCard)

ж) Безналичный расчет для юридических лиц (распечатка счета, накладной)

10. Система контроля логистики

а) Сторонняя/не нужна

б) Должна быть реализована в системе администрирования ИМ

11. Выгрузка данных из ИМ

1) Не нужна

2) Файл Excel (xls)

3) XML

4) Для Яндекс.Маркет, либо другой витрины (укажите)

12. Функционал

а) Корзина

б) Сравнение товаров

г) Фильтр товаров

в) Расширенный поиск (с указанием ключевого слова и/или параметров товара)

г) Регистрация и авторизация пользователей (с сохранением данных пользователя, с сохранением содержимого корзины без оформления заказа, с сохранением истории оплаченных заказов)

д) Отзывы

е) E-mail рассылка

ж) Служба он-лайн поддержки (общение с пользователями через систему администрирования)

з) Маркетинг (скидки на группы товаров, накопительная система скидок и т.п.)

и) Распределение прав доступа (Администратор — может все, Редактор — может редактировать товар и принимать заказы)

к) Несколько языковых версий

л) Партнерская программа (Регистрируется партнер, если по его партнерской ссылке покупатель купит товар, партнеру начисляется процент с продажи)

м) допишите, если нужно что-то еще

13. Примеры ИМ близких или соответствующих по функционалу

1)

2)

14. Товары

14.1 Направленность

а) Специализированные

б) Широкого потребления

14.2 Ассортимент

Опишите ваш ассортимент товаров в паре предложений

15. Покупатели

15.1 Наличие опыта покупок в интернете

а) Не знакомы/слабо знакомы с покупкой товаров через интернет

б) Уверенные пользователи. Хорошо знакомы с возможностями покупок чрез интернет 

в) Продвинутые пользователи. Часто покупают в интернете, пользуются электронными деньгами

15.2 Пол (преимущественно)

а) Женщины

б) Мужчины

15.3 Возраст (преимущественно)

а) До 18

б) 18-25

в) 25-55

г) От 55

16. Дополнительные работы

а) Наполнение контентом (тексты и товары, укажите количество позиций)

б) Написание текстов

в) Фотографирование товаров

г) SEO-продвижение

д) Разработка плана привлечения покупателей

е) Консультации (укажите какие)

17. Примечания и комментарии

В свободной форме напишите все что хотите.

18. Предполагаемый/желаемый срок разработки ИМ

а) До месяца

б) 2-3 месяца

в) Более 6 месяцев

г) Не могу сказать, нужна консультация

19. Способ оплаты работы

а) Webmoney

б) Янекс.Деньги

в) Безнал с заключением договора

20. Контактное лицо со стороны заказчика

ФИО:

E-mail:

Телефон:

21. Контактное лицо со стороны исполнителя

ФИО: Галиев Руслан Кимович

E-mail: ruslan@galiev.ru

Телефон: +79272496609

Ответ будет дан в течении трех дней после получения брифа, о факте получения мною брифа вы будете оповещены незамедлительно.

